Dit is een voorbeeldbrief die u als gemeente kan gebruiken om handelaars te overtuigen om deel te nemen aan de campagne Met Belgerinkel naar de Winkel. 

[Gemeente]









[Adres gemeente]

[Tel]
[Fax]

[datum]
Betreffende: fietspromotiecampagne Met Belgerinkel naar de Winkel
Beste handelaar,

Zet uw zaak in de kijker en neem deel aan Met Belgerinkel naar de Winkel! Steeds meer mensen zijn overtuigd van de voordelen van winkelen met de fiets. Fietsen bevordert de gezondheid, vermindert de CO2-uitstoot en maakt de gemeente/stad leefbaarder, verkeersveiliger en aangenaam. Fietsende klanten zijn bovendien heel trouwe klanten. 
Met Belgerinkel naar de Winkel? 

Al 10 jaar lang organiseert de Bond Beter Leefmilieu in mei ‘Met Belgerinkel naar de Winkel’. Samen met UNIZO en CM moedigen we iedereen aan om naar de handelaars in de buurt te fietsen. 
Elk jaar fietsen ruim 100.000 personen mee Met Belgerinkel naar de Winkel, de grootste fietspromotiecampagne van Vlaanderen. Ze gaan langs bij de 17.000 deelnemende handelaars om stempels te verzamelen op hun spaarkaart. 

We koppelen telkens een thema aan de campagne. Dit jaar is dat ... de liefde. 

Liefde is een universeel gegeven waar iedereen voor valt: jong, oud, koppels, singles, ... En fietsen en liefde, dat is zoals Romeo en Julia: voor elkaar gemaakt. Het ideale thema dus voor ‘Met Belgerinkel naar de Winkel’. Want geef toe, er gaat toch niets boven een romantisch fietstochtje met twee? 

Hoe werkt het? 

Alle handelaars krijgen gratis een startpakket van de gemeente (affiches, spaarkaarten, spaardoos) en worden ook vermeld in het gemeenteblad, op www.belgerinkel.be en op www.unizo.be,... 

Deelnemende handelaars verspreiden de spaarkaarten onder hun klanten. Als uw klanten langskomen met de fiets, krijgen ze een stempel op deze spaarkaart. 
Voordelig voor uw klanten

In elke gemeente is er een originele Belgerinkel-fiets en vele andere mooie prijzen te winnen met de tombola. 
Met een volle spaarkaart kunnen ze een exclusieve picknickponcho kopen (mits een kleine oplage). Waterdicht van buiten om te schuilen als het regent, zacht van binnen om gezellig te pauzeren tijdens een fietstocht. En ook dit jaar gaan we voor een uniek en stijlvol ontwerp van bekende modeontwerpster en kunstenares Kaat Tilley!

En om uw klanten extra te motiveren om te fietsen, gaan we nog een stap verder. Want wie meedoet, maakt ook kans op een romantisch fietsweekend in de hoofdstad van de liefde: Parijs.

U mag er dus zeker van zijn dat uw klanten zullen vragen of u hen kan helpen sparen!
Liefde in de etalage

UNIZO, de Unie van Zelfstandige Ondernemers, organiseert de wedstrijd ‘De mooiste etalage’. De handelaar die zijn etalage het mooist aankleedt in het thema van 2011, krijgt een handgeschilderd liefdesgedicht op het winkelraam. Aandacht verzekerd!

Mogen klanten ook bij u langskomen? 

We hopen dat u ook meehelpt om van “Met Belgerinkel naar de Winkel” opnieuw een succes te maken. De campagne loopt dit jaar van zaterdag 7 mei tot zaterdag 11 juni 2011. Deelnemen is eenvoudig en gratis en levert heel wat positieve aandacht voor uw zaak op. 
Twijfel dus niet langer en schrijf u vandaag nog in op www.belgerinkel.be/handelaars !
We hopen van harte dat de deelnemers dit jaar ook in uw zaak terecht kunnen. 
Meer info vindt u in de folder in bijlage. Inschrijven kan  via de website www.belgerinkel.be
Met vriendelijke groeten

Namens het Gemeente/Stadsbestuur,


Namens (handelaars)vereniging …..,

De Schepen van …

Met Belgerinkel naar de Winkel – praktisch overzicht
Hoe neemt u deel?

1. Schrijf u in www.belgerinkel.be/handelaars .
2. U ontvangt kort voor de start van de campagne gratis een actiepakket. Dit pakket bevat spaarkaarten, twee affiches en een spaardoos voor de volle spaarkaarten.

3. Hang de affiches in uw etalage en dichtbij de kassa. Plaats de spaardoos op uw toonbank. Zo herkennen klanten u meteen als deelnemende handelaar met een hart voor fietsen.
4. Telkens klanten tijdens de campagneperiode met de fiets komen winkelen, geeft u hen één stempel op hun spaarkaart. Met een volle spaarkaart (en een kleine opleg) kan de klant de picknickponcho bestellen. Bovendien neemt de klant automatisch deel aan de tombola. De klanten kunnen ook beslissen om de poncho niet aan te kopen en enkel deel te nemen aan de tombola.
5. Na 11 juni bezorgt u de volle spaarkaarten aan de gemeente. Onder alle deelnemers wordt in elke gemeente de prijzenpot met onder meer de unieke Belgerinkel fiets verloot.

6. Er wordt een fietsweekend in Parijs weggegeven aan één van de deelnemers in Vlaanderen.

Nog meer Belgerinkel in uw Winkel ? 

Op www.belgerinkel.be kan u ook promomaterialen en cadeautjes voor uw klanten aankopen om Met Belgerinkel naar de Winkel nog beter zichtbaar te maken in uw winkel. Wat hebben we in onze voorraad ? Fietsrekken, beachvlaggen, fietsbellen,… 
De aankoop van promomaterialen is niet verplicht. Het basispakket dat u van de gemeente krijgt volstaat om mee te doen. 
Tombolaprijzen gezocht
Deelnemen aan Met Belgerinkel naar de Winkel is volledig gratis voor handelaars, maar de gemeente is altijs op zoek naar mooie prijzen voor de tombola. Het motiveert klanten om te fietsen en uw prijs wordt bij de bekendmaking van de campagne. Een waardebon van uw winkel schenken, betekent bovendien dat klanten nog eens bij u langs fietsen! 

Contacteer [Naam contactpersoon] [Adres gemeente] [Tel] [Fax] [e-mail] als u prijzen wil schenken voor de tombola. 

[U kan als gemeente enkele vereisten voorop stellen zoals een minimum bedrag per waardebon vooropstellen of een maximum aantal waardebonnen per zaak] 

